VIZION — Sales spoluprace

Nabidka spoluprace pro zajemce

O cojde

Budujeme agenturu, ktera dodava moderni weby a digitalni FeSeni. Hledame posily do sales tymu, ktefi
chté&ji vydélavat podle vysledkd, rdst v obchodé a mit za zady tym, ktery umi projekty dotdhnout do reality.

Nejde o ,praci na vyplatu”. Jde o spolupraci, kde vykon = vydélek.

Co prodavame
Primarné webové stranky a souvisejici digitalni FeSeni.

Dulezité: délame kvalitni weby a kvalitni produkt — ne ,rychlovku®. I proto dava smysl mifit na projekty s
realnym rozpoctem.

Typicky dodadvame: - jednoduché weby pro Zivnostniky a mensi firmy - stfedni firemni weby (nejc¢astéjsi
fokus) - pokud naraziS na velkého klienta, umime i komplexni projekty (platformy, e-shopy, pokrocilé

integrace apod.)

Aktualni fokus sales spoluprace: mensi az stfedni weby.
Kdyz pfijde vétsi zakazka: jsme pfipraveni ji prevzit a odFidit.

Trhy

Obchodné fungujeme ve dvou smérech: - fesky trh (CZ) - Zahranicni trh (UK + USA)

U novych spolupraci je na3 cil za&it primarné v Cesku a postupné 3kalovat dal. Zahrani¢i je pro nas
moZnost, ne vychozi oCekavani.

Odmeéna a motivace

Tahle spoluprace neni ,klasicka prace”. Neni tu fix — odména je Cisté za vysledek.

* Spoluprace je Cisté provizni (bez fixu).

« Standardni provize je 30 % z hodnoty projektu u web(l od 20 000 K¢ vyse.

* Pokud se uzavre web pod 20 000 K¢, je to mozné, ale provize je 20 %.

« Cim hodnotné&jsi projekt privedes, tim vy$si odména pro tebe (protoZe procento z(stavé stejné).



Konkrétni pravidla a priklady (typy projektd, scénare) dofesime s vaznymi zajemci po Uvodnim
callu.

Kdy vznika narok na provizi

Pro nas je klicové, abys sehnal/a klienta, ktery ma o projekt realny zajem, a dotahl/a ho do bodu, kdy si s
nami bude chtit dat online meeting nebo schiizku.

Uzavirani (nacenéni, nabidka, vedeni jednani) feSime primarné my — mame na to zkuSenosti a chceme
drzet standard komunikace i kvality.

+ KdyZ klient podepiSe a uhradi zalohu, vznika narok na provizi.
* Provize se vyplaci ze zdlohy podle domluvenych pravidel.
+ Deal evidujeme na konkrétniho prodejce — kdyZ ho uzavieme, vi§, Ze je ,tvaj".

Co presné bude tvoje prace

TvUj Ukol je jednoduchy a jasné ohraniceny: najit spravného klienta a dovést ho k meetingu s nami.

« vytipovat firmy / kontakty (nebo pracovat s vlastni siti)

« oslovit je zpUsobem, ktery ti sedi (e-mail, telefon, networking, osobné)
« kvalifikovat zaklad (zdmér, situace, ofekavani, rozpocet)

+ domluvit online meeting / schlizku s nasim tymem

* pfedat nam kontext (stru¢né poznamky: co klient fesSi a proc)

Od meetingu dal pfebirdme vedeni my: otazky, navrh feSeni, nabidku, nacenéni a uzavreni.

Co dostanesS od nas

1) Zaskoleni
Aby sis byl/a jisty/4, co prodavas: - jaky je nas produkt a komu sedi - jaké jsou typické potieby klientd - jak se
ptat, jak vést rozhovor a co je dllezZité zjistit - jak VIZION funguje, jaky je nas standard a co slibujeme

Kdyz klient bude chtit néco specifického (funkce, integrace, neobvykly rozsah), nejsi na to sam/sama. My do
toho vstoupime, pomdZeme nacenit a dotdhnout.

3) Tym, ktery projekty dotahuje
Prodavas sluzbu, za kterou se muzes postavit — a my ji umime realné dodat.



4) Firemni e-mail pro outreach
Komunikace smérem ke klientim muZe béZet pres nas e-mail. Telefon si nechavas svij (dle dohody a stylu,
ktery ti vyhovuje).

Pro koho je to idealni

+ mas tah na branku a umis byt konzistentni v outreach

+ chces rast v obchodu (nebo uZ prodavas a chces lepsi model)
+ zvladneS samostatnost a zodpovédnost bez ,vedeni za ruku”
* chceS mit za sebou tym, ktery umi dodavku

Pro koho to neni

* hledas fixni plat / jistotu ,za ¢as”
* nechces aktivné oslovovat a budovat pipeline
+ oCekavas, ze leady budou chodit samy

DalSi krok

1. Kratky uvodni call — sladime oCekavani a dalSi postup
2. Pokud to dava smysl, poSleme ti detailni provizni model a pravidla spoluprace
3. Start: Skoleni + prvni outreach + prvni dealy
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